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PRESSEMEDDELELSE

Kgbenhavn, den 1. januar 2010

fitness dk saenker prisen

NA&r en af landets stgrste fitnesskaeder starter 2010 med at saenke prisen pa
flere medlemskaber, skyldes det en velovervejet strategi og mélrettede
planer for fremtiden.

Vi er efterhanden vant til, at et arsskifte til én hvis grad medfarer prisstigninger pa en lang reekke varer
og serviceydelser. Derfor har mange af fithess dk’s medlemmer nok faet sig lidt af en overraskelse, da
januars fitnessregning kom. Den var nemlig betydelig billigere end normalt.

"Vi har valgt at seenke priserne her den 1. januar som led i en stgrre forretningsplan. Vi har undersggt
markedet, gennemfart en lang raekke analyser og fokusgrupper de seneste par maneder. Pa den
baggrund har vi nu lagt den strategi, der skal sikre fithess dk’s fremtidige succes. Farste skridt er at
tilpasse vores priser, sa de er mere konkurrencedygtige, og vores medlemmer oplever en god
overensstemmelse mellem pris og kvalitet”, siger Steen Keller, administrerende direktar i fithess dk.

Skal sikre fremtidig ekspansion
Prisseenkningen er i et led i en starre strategi, som Steen Keller dog ikke gnsker at lgfte slagret for. Men
han lover, at det bliver speendende og ikke mindst underholdende.

"Vi har erkendt den skaerpede konkurrence og behovet for fortsat at veere "first mover”, nar det kommer
til nye tiltag i branchen. Vores eksistensgrundlag er for sa vidt stadig det samme, men hvis vi vil
fortseette med at vokse, sa er der nogle ting, vi skal ggre pa en anden made”, siger Steen Keller
hemmelighedsfuldt.

Ny produkt til de unge
En ting vil Steen Keller dog gerne afslare, og det er keedens nye produkt til unge i alderen 18-26 ar.

"Vi har leenge tilbudt rabat til studerende, uanset alder, og det vil vi fortsat gere. Vi har dog valgt at
supplere udbuddet til de unge med et seerligt medlemskab til unge ikke-studerende mellem 18 og 26 ar.
Det er vores erfaring, at denne aldersgruppe ikke har sa hgj indkomst til trods for, at de er i arbejde, og
det vil vi gerne imgdekomme med en attraktiv pris”, forteeller Steen Keller.

Kvalitet er fortsat i hgjseedet
Ifolge Steen Keller skal hverken eksisterende eller fremtidige medlemmer af fitness dk frygte, at
kvaliteten forringes som en konsekvens af prissaenkningen.

"Prissaenkningen skal ses som en strategisk justering og ikke et grent lys for en forringet
treeningsoplevelse. Vi har intet gnske om at slaekke pa kvaliteten i vores centre — tvaertimod. Vi er stolte
af vores hgije kvalitet. Alle vores medarbejdere er professionelle og uddannet inden for deres omrade,
og derfor giver vi ikke kun gode rad om treening i fitness dk, vi giver de rigtige rad. Vi arbejder altid pa at
gere det endnu mere attraktivt at vaere medlem i fitness dk, og derfor er kvalitet et omrade, som vi hele
tiden har stor fokus pa. Eksempelvis er mere end 600 medarbejdere netop i gang med at gennemfgre
en obligatorisk serviceuddannelse i forbindelse med vores nye servicekoncept”, afslutter Steen Keller.

Eksempler pa prissaenkninger i fitness dk:

PBS fuldtidsmedlemskab falder fra 419 kr. pr. maned til 369 kr. pr. maned.
Kontant fuldtidsmedlemskab falder fra 4.609 kr. for 12 mdr. til 4.059 kr. for 12 mdr.
Studerende og unge under 26 ar falder fra 319 kr. pr. maned til 289 kr. pr. maned.

Fakta om fitness dk:

fitness dk er markedsleder i Danmark med 38 fitness- og velveerecentre fordelt i hele landet og 2.200 medarbejdere. Fitness er, ifalge
Idraettens Analyseinstitut, en af Danmarks stgrste idraetsgrene med 580.000 aktive medlemmer. fitness dk er medlem af
brancheorganisationen Dansk Fitness & Helse Organisation samt Anti-doping Danmark og ejes af PARKEN Sport & Entertainment
AJS. Yderligere presseinformation fas hos administrerende direkter i fitness dk, Steen Keller, pa telefon 39 12 90 07.
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